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公司介绍
宁波蓝宝石石油化工有限公司是一家专业化学品供应商，主要代理美国陶氏化学（DOW）、德国巴斯夫（BASF）、德国欧季亚（OXEA）、南非沙索（SASOL）、日本大赛璐（DAICEL）、马来西亚KLK OLEO等世界顶级化学品生产企业的精细化学产品。公司经过多年耕耘，规模有了很大提升，目前已是精细化工行业中，国内外贸易同步开展的佼佼者，先后成立了动保部、日化部和出口贸易部门，润滑油和金属加工，电子化学品，医药中间体等专业化团队也在进一步建设中。

 我们在宁波 、上海 、南京、 青岛 、天津 、 大连、广州都设有靠港码头和仓库，液体货物提供ISO TANK、200L桶装和IBC吨桶等包装，固体货物提供桶装、袋装等包装规格。

我们服务的客户群体涵盖:医药、农药、液晶中间体、化妆品、增塑剂、润滑油、金属加工业、涂料、食品添加剂、香精香料等领域。

我们的定位是做好世界一流产品与终端用户间的纽带和桥梁。

我们的人才理念:企业实现利润的根本目的是为德才兼备的人提供实现人生价值的舞台。    

欢迎志同道合，肯努力、不怕吃苦的人才加盟，一起成长 。

公司福利：五险一金、带薪年假、全勤奖、节日福利、生日礼物、年度旅游；

月薪5000－10000+元；公司晋升渠道成熟并且有广泛的晋升空间。

招聘岗位及要求：

 销售代表（化学相关）  2人        

一、岗位职责：

1、客户开发

根据公司的市场战略，通过电话沟通，陌生拜访等有效手段，不断开发新客户

2、收集市场信息

搜集整理市场信息，包括市场动向和竞争对手动作，客户意见等信息，并提出建议性意见帮助公司提升市场竞争力

3、完成销售任务

根据市场动态及公司产品特性，制定销售方案，完成销售指标任务，并能根据订单情况，与公司内部采购物流等人员沟通协作，保证供货及时，销售款项及时到帐

4、客户维护

与老客户保持良好的合作关系，定期回访和跟踪客户的需求，提升客户对公司产品和服务的认可度

任职要求

1、本科及以上学历，化学相关专业

2、对化学原料相关产品销售有强烈兴趣和发展意愿

3、有较强的表达能力、信息收集及分析能力

4、踏实勤奋、吃苦耐劳，有自我驱动力和团队协作意识 

三、岗位发展：

销售代表作为公司的重要岗位，公司也会给予更多的施展才能的空间和机会

公司组织架构扁平化，能畅所欲言，良好的工作氛围也可以帮助刚踏入社会的新人快速成长，不断推动能力、技能的提升

公司内部管理以结果为导向，成长突出者在2-3年后可独立带领小团队
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工作地点：浙江宁波
联系人：贺女士
联系电话：18957482931
接收简历邮箱：hrzp@lbschem.com

公司地址：宁波市高新区翔云北路199号深蓝大厦1903室

公司网址：http://www.lbschem.com/

                                           扫描二维码添加微信咨询详情 [image: image2.jpg]


                                    
2

[image: image4.jpg]